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AGENDA

» Akquise & Ansprache von Unternehmen 

» Vorgehensweise in der Akquise

» Nötige Formalitäten & Kommunikation mit der Initiative

» Planung & Durchführung der Gründungsveranstaltung

» Öffentlichkeitsarbeit & weitere Aspekte
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Akquise für ein neues Netzwerk

» Welche Unternehmen werden angesprochen?

» Branche

» Branchenübergreifend

» Ähnliche Unternehmen/Branchen nur nach Rücksprache mit den 
Teilnehmern

» Ansprechpartner

» Kennen den VEA bereits

PLANUNG & DURCHFÜHRUNG DER 
GRÜNDUNGSVERANSTALTUNG
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Akquise für ein neues Netzwerk

» Vorgehensweise

» Unternehmen werden vorab gefiltert 

» Regional/PLZ

» Ansprechpartner wird über die zukünftige Gründung eines Netzwerkes 
informiert

» Konzept REGINEE wird vorgestellt 

» Rückmeldung ca. 2 Wochen nach dem Termin

PLANUNG & DURCHFÜHRUNG DER 
GRÜNDUNGSVERANSTALTUNG
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Akquise für ein neues Netzwerk

» Vorteile und Teilnehmernutzen

» Von anderen lernen, Erfahrungen teilen, gemeinsam profitieren

» Zeit sparen, Fehler vermeiden

» Fachvorträge

» Schwerpunktsetzung durch die Teilnehmer

» Immer auf dem aktuellen Stand (energiewirtschaftlich/rechtlich)

» Minimaler Aufwand – maximaler Nutzen ( 12+1 Personentage pro Jahr)

PLANUNG & DURCHFÜHRUNG DER 
GRÜNDUNGSVERANSTALTUNG
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Nötige Formalitäten & Kommunikation mit der Initiative

» Vertrag

» Meldung an die IKEEN sobald ca. 10 Unternehmen aus der Region teilnehmen

» Gründung

PLANUNG & DURCHFÜHRUNG DER 
GRÜNDUNGSVERANSTALTUNG
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Gastgebersuche

» Wo soll das Treffen stattfinden?

» Eigene Räumlichkeiten

» Teilnehmendes Unternehmen

» Kooperationspartner (IHK, Landesagentur etc.)

» Interessante Einrichtung

PLANUNG & DURCHFÜHRUNG DER 
GRÜNDUNGSVERANSTALTUNG
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Terminsuche

» Wann soll das Treffen stattfinden?

» Absprache mit Gastgeber

» Ggf. Umfrage unter den teilnehmenden Unternehmen

PLANUNG & DURCHFÜHRUNG DER 
GRÜNDUNGSVERANSTALTUNG
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Agendaplanung

» Absprache mit evtl. Gastgeber

» Gibt es zeitlich fixe Punkte?

» Pausen

» Erfahrungsgemäß kommt es hier nochmal zu ganz anderem Austausch

» Genug Zeit zum gegenseitigen Kennenlernen geben

PLANUNG & DURCHFÜHRUNG DER 
GRÜNDUNGSVERANSTALTUNG
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Gründungstreffen

» Gegenseitiges Kennenlernen steht im Vordergrund

» Je besser sich die Teilnehmer kennen, desto vertrauensvoller ist der Austausch

PLANUNG & DURCHFÜHRUNG DER 
GRÜNDUNGSVERANSTALTUNG
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Gründungstreffen

» Inhaltlichen und organisatorischen 
Ablauf nochmal vorstellen

» Energieberatung

» Zielmeldung

» Monitoring

PLANUNG & DURCHFÜHRUNG DER 
GRÜNDUNGSVERANSTALTUNG
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Gründungstreffen

» Themeninteressen abfragen

PLANUNG & DURCHFÜHRUNG DER 
GRÜNDUNGSVERANSTALTUNG
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Öffentlichkeitsarbeit

» Netzwerkgründung publik machen

» Kooperationspartner miteinspannen

» Eigene Homepage, Linkedin, Fachzeitschriften, Instagram, Zeitungsartikel

» Presse zu Gründungstreffen einladen

» Im Nachgang über Treffen berichten (News-Beitrag)

» Teilnehmenden Unternehmen Logos zur Verfügung stellen für eigene 
Öffentlichkeitsauftritte

ÖFFENTLICHKEITSARBEIT & WEITERE ASPEKTE


